
 

Phase 3

Post‐Mortem questions, meeting, and team 
assessment memo.

Post‐Mortem questions, meeting, and team 
assessment memo.

Phase 2

Based on the RFPs received, deliver proposals 
offering training services to A Companies by 11/5.

Deliver an acceptance or rejection letter to each 
proposing B company by 11/12.

B Companies         Phase 1   A Companies

Distribute marketing letters to A Companies by 
10/15

Dstribute RFPs to B Companies by 10/22 

BUSINESS SIMULATION WORKFLOW


